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        Chargement en cours
      


      
      
        
          
          Format
          
                          Dans nos locaux ou à distance
                      

          
                      Durée
            2 jours
          
          
          Prix
                      1 665,00 € HT / stagiaire
                  


        

        
          Consulter nos dates et lieux

          
            
            
              Je m'inscris
            

            
            
              Votre devis en 90 sec.
            
                  

      

  
      
      
        
          
          Format
          

                          Dans vos locaux ou à distance
            
          

          
                      Durée
            2 jours
          
          
          Prix
                      3 220,00 € HT / groupe
                  


        

        
                      
              Je commande
            

            
              Votre devis en 90 sec.
          
                  

      


      
        Vous souhaitez une formation sur-mesure ou vous disposez d’un cahier des charges ?

                          Déposer un cahier des charges
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          95% de stagiaires satisfaits
        
	
          En 2023, 95% de stagiaires satisfaits
        


  


  
    Formation prospective stratégique : Outils et méthodes pour développer des projets innovants

      


  Anticiper, analyser, comprendre ou faire évoluer les pratiques, voilà comment nous pourrions définir la prospective. Cette formation sur la prospective stratégique des entreprises vise à présenter les outils permettant de comprendre et d'envisager les évolutions futures avec méthode. Elle offrira des clés pour établir des scénarios cohérents avec votre secteur d'activité. Notre stage de formation s'adresse aux managers, responsables ou directeurs d'entreprise chargé d'assurer la transition permenante de l'entreprise aux nouvelles tendances. 

 

 

 

 

  Le programme de cette formation est basé sur une approche interactive et participative pour immerger au mieux les stagiaires dans l'appréhension des concepts innovants de la prospective. 



  
    
    
              
        
              
        
              
        
              
        
              
        
          


    Avis clients
      
      	
    
    
  
	
    
    
    
  
	
    
    
  

  




      
            
  
  
    Objectifs pédagogiques de la formation Prospective stratégique

      

  
 

 

  	Identifier les notions, les techniques, et outils permettant de développer des projets innovants d’entreprises
	Développer imagination et rigueur de façon envisager une approche différente
	Penser l’avenir autrement, se poser les bonnes questions, réduire les incohérences collectives pour finalement maitriser le changement plutôt que le subir





      
      
  
  
    Programme

          Programme daté du 11/4/2023
      

  Appréhender le concept de la prospective : De la rigueur pour une indiscipline intellectuelle 

 

 

  	Planification, prospective et stratégie : quelle différence ?
  	Une nécessaire clarification des concepts, des désirs de la prospective aux réalités de la stratégie
	Quelles stratégies pour quel degré d’incertitude ?
	Quatre attitudes face à l’avenir, cinq questions fondamentales pour construire l’avenir
	Les facteurs de développement sont d’abord endogènes


  
	Cinq idées-clés sur la prospective
  	Le monde change, mais les problèmes demeurent
	L’avenir, fruit du hasard, de la nécessité et de la volonté
	Halte à la complication du complexe
	Se poser les bonnes questions et se méfier des idées reçues
	De l’anticipation à l’action par l’appropriation


  
	Qu’est-ce que la prospective stratégique ?
  	La prospective stratégique par scénarios , la démarche et ses étapes
	Des outils pour la rigueur, des approches modulaires et contingentes
	Un cas de planification par scénarios : Axa France
	Une voie d’avenir : la prospective en filière


  
	Identifier le bon usage des méthodes et des outils
  	Le rêve du clou et le risque du marteau
	A quoi sert un scénario ?
	Juger de la qualité d’un scénario ?
	Le diable est (souvent) dans le détail
	Les ateliers de prospective stratégique


  


 

 

  Des problèmes aux méthodes, grilles d’analyse et livrables

 

 

  	Vue d’ensemble de la méthode des scénarios, la dynamique et l’élaboration des scénarios - Utilité et limites
	Initier le processus avec les ateliers de prospective : Les différents types d’ateliers, la mise en œuvre et l’animation, utilité et limites
	Etablir le diagnostic de l’entreprise, l’arbre des compétences
  	Les méthodes et les outils d’analyse stratégique
	Le diagnostic stratégique


  
	Identifier les variables clés : 
  	Les étapes de l’analyse structurelle, les différentes variables et leur interprétation
	La mise en évidence de variables cachées
	Utilité et limites


  
	Analyser les jeu des acteurs : Les phases de l’analyse, utilité et limites
	Balayer le champ des possibles et réduire l’incertitude
  	L’analyse morphologique, l’enquête Delphi, l’abaque de Regnier
	Une méthode d’impacts croisés probabilistes


  
	Evaluer les options stratégiques : Les arbres de pertinence et Multipol





      
            
  
  
    Publics & pré-requis

      

  Public cible
La formation prospective stratégique s'adresse à un public de type :

 

 

  	Cadre, manager, directeur
	Service communication
	Service marketing

Pré-requis
Il est recommandé d'avoir des notions en marketing, créativité et une expérience professionnelle d'au moins 5 ans pour suivre la formation prospective stratégique

 

 

  




      
      
  
  
    Méthodes pédagogiques

      

  	Apports théoriques et pratiques
	Présentation de cas pratiques
	Méthode participative et interactive visant à intégrer les stagiaires dans un mot de réflexion différent
	Support de cours de la formation prospective stratégique
	Auto évaluation préalable en amont de la formation
	Évaluation des acquis en fin de formation





      
        
      

    

  


  
    
            
              
  

  
  
  
  
  
  
    
            
                    
      
            Témoignages

                
                            
    
        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                    

        

                
            « Réactivité, très bonne communication pour l'organisation et qualité de la prestation. »
        

        
                    
                
                    
                                        
                        
                    
            

                
                            OST Laboratoires

                                        Laurence D. - Chargée de Gestion administrative et financière

                    

    

    



                            
    
        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                    

        

                
            « Bonne gestion professionnelle. »
        

        
                    
                
                    
                                        
                        
                    
            

                
                            Laure D.

                                        Coordinatrice

                    

    

    



                            
    
        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                    

        

                
            « La prestation du formateur était excellente. Il est arrivé à l'heure et à gérer ces deux jours avec beaucoup de professionnalisme. Formation vivante et animée, rythmée par de nombreux cas concrets. L'équipe est tout à fait satisfaite. »
        

        
                    
                
                    
                                        
                        
                    
            

                
                            Telia Carrier

                                        Diana - Responsable formation

                    

    

    



                    

    

    
  
        
      
        Formations complémentaires

        
          
                          
    Stratégie d'entreprise
    2 jours

                          
    Management participatif : Stimuler la créativité des équipes
    2 jours

                          
    Créativité et innovation
    1 jour

                          
    Management stratégique
    2 jours

                          
    Conduire une réunion de créativité ou un brainstorming
    2 jours

                      

        

      

    
  
    
  
      

    

    
  
    Fermer


    
      Une question ? Un besoin ?

    


    


 
























	 Votre email*

 
	




	 Votre N° de téléphone*

 
	




	 Formation

Inter-entrepriseIntra-entreprise 
	




	 Votre message*

 
	




	
	









  

  
      Fermer


      
        Téléchargez notre fiche programme

      


      


 





















	 Email professionnel*

 
	




	 Société*

 
	




	 Numéro de téléphone

 
	




	En soumettant ce formulaire, j’accepte que les informations saisies soient exploitées par les équipes commerciales et pédagogiques du CNFCE. Ces informations sont destinées aux opérations de transmission des informations et documentation solicitées.
	





*Champs obligatoires



	
	









    

    
      
      Fermer


      
        Partagez ce programme par mail

      


      


 





















	 De*

 
	




	 Votre destinataire*

 
	




	 Votre message*

 
	




	En cochant cette case, j’accepte que les informations saisies soient exploitées par les équipes commerciales et pédagogiques du CNFCE. Ces informations sont destinées aux opérations de transmission des informations et documentation solicitées.
	





*Champs obligatoires
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